MenschlLeader Expert-Excellence: Von der aufwandigen

Stundenabrechnung zum skalierenden Produktanbieter

Wie Sie als Tech-Dienstleister Ihre Expertise in ein skalierbares Geschaftsmodell transformieren: Mit

strategischer Produktifizierung zum Nischen-Spezialisten.

Ihre tiefe Fachexpertise ist gleichzeitig Ihr groBtes Kapital und lhre
groBte Wachstumsbremse: Ihr Wissen, lhre Erfahrung und lhre
Problemlosungsfahigkeit sind stark gefragt.

Doch wahrend diese Expertise Ihr Unternehmen tragt, begrenzt sie
gleichzeitig Ihr Wachstum - denn Ihr Wissen ist an einzelne Personen
gebunden, die Kapazitat ist begrenzt und die Angebotserstellung ist
komplex. Diese Abhangigkeiten limitieren lhre Skalierbarkeit und

Mein Versprechen an Sie

Expertenwissen-Versprechen

Profitieren Sie von 20 Jahren Fuhrungs-
erfahrung im Tech-Mittelstand,
kombiniert mit fundiertem Know-how
in Service-Produktifizierung und
strategischer Positionierung.

machen langfristiges Wachstum zur Herausforderung.

Das Expert Excellence Programm unterstutzt Sie darin, lhre
Expertise in ein skalierbares Geschaftsmodell zu entwickeln: Es
entkoppelt Wert und lhre personliche Zeit voneinander.

In drei Phasen entwickeln wir ggemeinsam nachhaltige Service-
Produkte, die hohere Margen erzielen, lhr Unternehmen
differenzieren und lhnen strategischen Freiraum verschaffen.

Drei zentrale Fragen bringen lhnen die L6sung

Ergebnis-Transparenz

Klar definierte und nachvollziehbare
Leistungsmerkmale geben lhnen volle
Transparenz Uber den Fortschritt und
die erzielten Ergebnisse.

Implementierungs-Unterstutzung

Bei EXPERT PRESENCE erhalten Sie
umfassende Unterstutzung in Form
von Co-Creation bei der konkreten
Umsetzung - nicht nur Beratung und

WIE verdandern Sie
Ihre Organisation und
WER iibernimmt
welche Aufgaben?

WO verlieren Sie Zeit
und WO miissen Sie die
Organisation lhres
Unternehmens
anpassen?

Konzepte, sondern aktive Mitarbeit bei
der Realisierung.

100% Zufriedenheitsversprechen

Wenn Sie nach dem Modul EXPERT
IDENTITY nicht vollstandig uberzeugt
sind, kdnnen Sie das Programm ohne
weitere Verpflichtungen beenden.

WIE sichern Sie die
Verénderungen dauerhaft
und WIE sorgen Sie fiir
kontinuierliche
Verbesserung?

Warum klassisches Marketing fiir Tech-
Experten oft nur unzureichend
funktioniert

Herkdmmliche Marketing-Strategien
verfolgen einen anderen Ansatz. Sie
fokussieren sich auf allgemeine
Sichtbarkeit statt auf eine Uberzeugende
Expertenpositionierung und die
Entwicklung skalierbarer Service-
Produkte.

Das Expert Excellence Programm geht
einen entscheidenden Schritt weiter: Wir
entwickeln nicht nur Ihre Positionierung
als Experte, sondern transformieren lhre
Expertise in skalierbare Service-Produkte,
die den Wert unabhangig von lhrer Zeit
generieren und lhre Marktposition
nachhaltig starken.

Das MenschLeader Expert-Excellence Programm

Die Expert Excellence Transformation

Fokussiert auf systematische Produktifizierung und strategische
Positionierung

Adressiert Ursachen der Wachstumsbegrenzung
(personengebundene Expertise)

Fuhrt zu nachhaltiger Geschaftsmodelltransformation

Sorgt dafir, dass lhre Expertise skalierbar wird und nicht mehr
ausschlieBlich an lhre Person gebunden ist

Betrachtet das gesamte Geschaftsmodell statt nur einzelner
Marketing-MaBnahmen

Bietet strukturierte Methodik fur die Entwicklung von Service-
Produkten mit hOherer Marge

Schafft neue Umsatzpotenziale durch Produktifizierung Ihrer
Expertise

Erhoht mit dem Expertenpositionierungs-Framework lhre
Sichtbarkeit UND lhre Margen
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Die Aufwarts-Spirale: Der systematische Weg zur Experten-Transformation

Erfolgreiche Transformation folgt einem bewahrten Prozess und liefert gleichzeitig individuelle Ergebnisse. Das
Expert Excellence Programm verbindet strukturierte Methodik mit Ihrer einzigartigen und individuellen Expertise.

Vom ersten Strategie-Workshop bis zur initialen Markteinfuhrung lhres Service-Produkts arbeiten wir in einem
kollaborativen Co-Creation-Prozess. Jeder Schritt baut auf dem vorherigen auf, schafft kontinuierlich Mehrwert und
ist auf Ihre spezifische Situation zugeschnitten - ein systematischer Weg zu mehr Profitabilitdt und Marktrelevanz.

Phase 1: Identifikation & Positionierung (EXPERT IDENTITY)
Kernfrage: WER sind Sie als Experte und WOFUR stehen Sie?

Profitable Skalierung

Wir identifizieren |Ihre einzigartigen Expertise-Komponenten und entwickeln eine
iberzeugende Positionierung als Experte in lhrem Markt, inklusive Strategie- und Markt-Validierung

Monetarisierungsansatzen.

Phase 2: Konzeption & Markttest (EXPERT PILOT)
Kernfrage: WIE testen Sie lhre Expertise im Markt?

Service-Produktifizierung

Wir transformieren Ihre Expertenpositionierung in ein konkretes Service-

Produktkonzept und fihren erste Markttests durch.
Zielgruppen-Fokus

Phase 3: Produktifizierung & Marktverankerung (EXPERT PRESENCE)

Kernfrage: WIE verankern Sie lhre Expertise nachhaltig im Markt?

Wir entwickeln lhr validiertes Konzept zu einem skalierbaren Service-Produkt
und unterstutzen Sie bei der erfolgreichen Markteinfuhrung und nachhaltigen Expertise-Mapping
Etablierung.

Als Tech-Leadership-Experte mit 20 Jahren Fihrungserfahrung
kenne ich die Herausforderungen technologieorientierter
Unternehmen aus erster Hand. Meine Mission ist es,
Geschaftsfuhrer wie Sie dabei zu unterstltzen, technische
Exzellenz mit menschenzentrierter Fihrung zu verbinden.

Was Sie von mir erwarten konnen:

*  Praxiserprobte Expertise aus der Tech-Branche

* Systematische und gleichzeitig menschenzentrierte
Herangehensweise

* Tiefes Verstandnis fur die Balance zwischen Innovation und
Stabilitat

* Fokus auf messbare Ergebnisse und nachhaltige
Transformation

Meine Expertise fir lhren Erfolg:

*  Fruherer Vorstand in technologieorientierten Unternehmen

*  Verantwortung fur 120 Mitarbeitende rund 19 Mio. Euro
Umsatz lhr néchster Schritt:

Lassen Sie uns dariiber sprechen, wie

* Umfassendes Know-how in den Bereichen
Technik, Betriebswirtschaft & Fuhrung
* Ausgebildeter Business- und Personal-Coach

wir gemeinsam |lhr Unternehmen auf

die néachste Stufe heben.

m.emmer@mensch-leader.de

*  Buchautor "Praktisches Business-Continuity-Management T SEEE

e Sportpilot mit Verstandnis fur systematische Prozesse

Jetzt Beratungstermin vereinbaren: https://www.mensch-leader.de/
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https://www.mensch-leader.de/#Termin

1. EXPERT IDENTITY: IDENTIFIKATION & Ihr langfristiger Nutzen

POSITIONIERUNG

Wirtschaftliche Faktoren

e Systematische Analyse lhrer Kernkompetenzen und ° Hohere Margen durch optimierte
Preismodelle und bessere
Skalierbarkeit

° Verktrzte Verkaufszyklen durch klare

Alleinstellungsmerkmale
e Entwicklung einer differenzierenden
Expertenpositionierung und erste Gedanken zur

Positionierung und marktreife Produkte
Monetarisierung

o Umsatzsteigerung durch skalierbare
e Definition lhreridealen Zielkunden und deren Service-Produkte
Bedirfnisse e Erhéhter Unternehmenswert durch
e Co-Creation: Gemeinsame Erarbeitung Ilhres Experten- wiederkehrende, skalierbare
Positionierungskonzepts Einnahmen

Strategische Faktoren

2. EXPERT PILOT: KONZEPTION & MARKTTEST . .
o Klare Differenzierung als Experte

e Entwicklung eines marktfahigen Minimum Viable *  Hohere Wahrnehmung als Autoritat im
Fachgebiet

o Weniger Preisdruck im Verkauf

Service-Produkts

e Integration |Ihrer Positionierung in Kommunikation und
Vertrieb

° Bessere Planbarkeit von Ressourcen

und Wachstum
e  Konzeption und Durchfuhrung erster Markttests

e Co-Creation: Gemeinsame Ausarbeitung von Personliche Faktoren
Positionierungsstatements und Test-Konzepten *  Mehr strategischen Freiraum
o Reduzierter Aufwand in der

Leistungserbringung

3. EXPERT PRESENCE: PRODUKTIFIZIERUNG &

o Bessere Work-Life-Balance durch
MARKTVERANKERUNG skalierbare Strukturen
o Hohere Zufriedenheit durch
e Entwicklung lIhres Service-Produkt-Portfolios mit nachhaltigen Erfolg
optimiertem Preismodell . Mehr Zeit fiir Innovation und
e Strategie zur Pilotkundengewinnung und strategische Weiterentwicklung

Markteinfihrung

e Co-Creation: Gemeinsame Erstellung Uberzeugender
Verkaufsunterlagen

e Co-Creation: Begleitung bei Kundenterminen und
Integration von Feedback fur kontinuierliche

Verbesserung

e Entwicklung einer uberzeugenden Experten-
positionierung mit klaren Alleinstellungsmerkmalen

e Transformation Ihrer Fachexpertise in skalierbare
Service-Produkte

e Verklrzung von Verkaufszyklen

e Steigerung der Margen durch optimierte Preismodelle
und bessere Skalierbarkeit

e Entkopplungvon lhrer personlichen Zeit und Umsatz
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Leistungsmerkmal EXPERT IDENTITY EXPERT PILOT EXPERT PRESENCE

Modul-Ziel Experten-ldentifikation & Erste Produkt-Konzeption & Produktifizierung &
odul-Zie
Positionierung Markttest Marktverankerung
) ) . ) WIE verankern Sie lhre
WER sind Sie als Experte und  WIE testen Sie lhre Expertise . o
Kernfrage .. ) ) Expertise nachhaltig im
WOFUR stehen Sie? im Markt?
Markt?
L ) Validiertes Konzept und erste ) )
) Expertenpositionierung mit Marktreife, skalierbare
Ergebnis-Fokus ) Markttests lhrer )
Alleinstellungsmerkmalen Service-Produkte

Expertenpositionierung

Strategie und Story fur

Marketingstrategie Grundlegende Empfehlungen Detaillierte Content-Strategie
den Experten-Launch

) o Identifikation der idealen Zielgruppenspezifische Konkrete
Zielkundendefinition ) o ) ) )
Zielgruppen Kommunikationsstrategie Pilotkundengewinnung
Erste Anséatze zur Minimum-Viable-Product — o .
. o . Vollstandig entwickeltes
Produktentwicklung Monetarisierung der erste produktifizierte . .
. . Service-Produkt-Portfolio
Experten-Strategie Experten-Leistung (MVP)
) L Produktentwicklung,
) Erarbeiten der Positionierung o
Co-Creation- Positionierungsstatements, Verkaufsunterlagen,
als Experte und grundlegende . A
Elemente Test-Konzepte Begleitung bei

strategische Ausrichtung Kundent .
undenterminen

Verktrzte Verkaufszyklen, Hohere Margen,
) B ) Echtes Markt-Feedback zur . o
Business- hohere Preise durch . Zeitersparnis in der
. ) Positionierung und . )
Ergebnisse anerkannte Expertise und . Leistungserbringung und
] Unternehmens-Ausrichtung . L
klaren Zielmarkt hohere Qualitat

Zeitrahmen 8 Wochen 8 Wochen 16 Wochen

Strategische Vom Experten zum skalierbaren
Bundles fiir lhren Erfolg Positionierung & Markttest Premium-Anbieter

BUNDLE IDENTITY+PILOT BUNDLE IDENTITY+PILOT+PRESENCE

Identifikation lhrer einzigartigen

v v
Expertise und Alleinstellungsmerkmale
Entwicklung einer uberzeugenden v v
Expertenpositionierung
Strategie zur Kommunikation lhrer v v
Expertise im Markt
Umsetzungsplan fur alle relevanten v v
Kanale und Touchpoints
Erste Markttests v v
Transformation in Service-Produkte v v
Entwicklung optimierter Preismodelle v
und Verkaufsunterlagen
Markteinfihrung mit Pilotkunden und v
Skalierungsstrategie
Grundlagen fur eine nachhaltige v

Marktprasenz als Experte
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